
OBJECTIFS DE LA FORMATION

Former des professionnels capables de :

Accueillir et informer le client, lui présenter les 
caractéristiques techniques et commerciales 
des produits, le conseiller et conclure la 
vente sous l’autorité du responsable d’unité 
commerciale de détail ou de gros.
Participer à la réception, au suivi des 
commandes, à la préparation et à la mise en 
valeur des produits, à leur expédition.
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Equipier Polyvalent du 
Commerce

SUIVEZ-NOUS ! 
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Echéance code 
RNCP 34947
au 31.08.25INITIAL

PRÉ-REQUIS
3ème, 3ème prépa-

métiers, 3ème SEGPA

CERTIFICATION
Niveau 3 : 

Certificat d’aptitude 
professionnelle

Gare SNCF : 
15 minutes à pied

Lignes de bus :
2, 5, 25, 40, 41

Internat garçon 
(site du Campus des 
métiers) Internat fille 

(site du Lycée Général 
et Technologique)

Restauration 
sur place

QUALITÉS REQUISES
Ecoute, Organisation, 

Travail en équipe, 
Dynamisme

NOTRE PROJET : OSEZ L’EXCELLENCE

Accompagnement personnalisé tout au long 
du parcours de formation

Des plateaux techniques bien équipés



CONTACTEZ-NOUS !
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MÉTIERS VISÉS

Vendeur en magasin, Réceptionniste et contrôleur/
euse des stocks en entrepôt, Hôtesse de caisse, 
Employé en libre-service, Equipier de vente.

MODALITÉS 
D’INSCRIPTION

Déposer un dossier de candidature 
en ligne sur www.lp-scse.fr

Etude du dossier et des bulletins 
année N et N-1

Entretien avec le candidat et ses 
parents

Décision de la commission 
d’admission

Lycée professionnel
Sainte Croix - Saint Euverte
www.scse.fr

28 rue de l’Etelon
45000 ORLÉANS
02.38.52.27.00
ldm@scse.fr

PÉRIODES DE FORMATION EN MILIEU PROFESSIONNEL
7 semaines en 1ère année 

7 semaines en 2nde année 

ENSEIGNEMENTS

• Economie - gestion
• Prévention - santé - environnement
• Français, Histoire - géographie, Education civique
• Mathématiques, Sciences physiques et chimiques
• Langue vivante
• Arts appliqués - cultures artistiques
• Education physique et sportive

• Aide au suivi d’assortiments 
• Mise en valeur de l’assortiment
• Conseil et accompagnement du client dans son parcours 
d’achat

13h

13h

13h

13h

GÉNÉRAL

PROFESSIONNEL

POURSUITE D’ÉTUDES POSSIBLE

• BAC Pro MCV A ou B

1ÈRE ANNÉE 2NDE ANNÉE

ACCOMPAGNEMENT PERSONNALISÉ : 2h30


